
SFM, toma mejores decisiones
la tecnología para la dirección comercial

Las herramientas de gestión tiene la prioridad de conducir 
un circuito donde se genera un gran volumen de 
información. La realidad de los directivos intermedios es 
que el mero hecho de generar información resulta, a veces, 
poco visual y efectivo para tomar decisiones.

Precisamente el departamento de ventas es una de esas 
áreas dónde la toma de decisiones puede ser un 
condicionante al éxito o fracaso con los clientes. OUI! 
quiere llegar más allá de la herramienta de gestión aluso, 
para incluir en su estándar una plataforma evolucionada 
para explotar la información a un nivel más analático.

SFM ha sido ideado y desarrollado para permitir a los 
directivos de ventas la creación fácil de informes globales 
para la toma de decisiones. Márgenes, Timings, Ranquing
de clientes, artículos y zonas, coste de la venta, resultados 
por centros o representantes, valoración de cartera 
potencial, visualización de las acciones comerciales…. Hay 
inifinitos parámetros que gestionados a través de SFM se 
convierten en herramientas vitales para el análisis del 
comportamiento comercial en la empresa.

SFM proporciona libertard para la creación de informes, 
inclusión de campos, restricciones, parámetros de control, 
asignación de gráficos para comparativas, evolución, etc… 
que permitirán a convertir OUI! en algo más que gestión…

ESTRATEGIA

OUI!® ERP presenta la plataforma SFM Sales Force Management para ayudar a los directivos a explotar y mejorar su capacidad analítica en ventas

Opciones Incluídas en la plataforma SFM: 

CREACIÓN LIBRE DE INFORMES, ASIGNACIÓN DE 
RESTRICCIONES, INCLUSIÓN GRÁFICA, EVOLUCIÓN E 
HISTÓRICOS, IMPRESIÓN A PANTALLA, SELECCIÓN DE 
CAMPOS...


